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Bilhandlarnas atta vanligaste knep

Av Erik Soderholm, www.automotorsport.se 2014-12-30 08:05

Att sdlja bilar ar en hel vetenskap och sjalvklart vet aterforséaljarna precis hur man évertygar kunder

vanliga knep — och hur du undviker dem.

Hos bilhandlaren &r det enkelt att bli dvertygad av séljaren. Ha is i magen!

Nasta gang du koper bil kan du 6verlista séljaren genom att skarskada hans eller
hennes knep. Har ar de atta vanligaste.

« Manga bilhandlare svarar inte pa mejl
1. Du képer tre saker

Att kopa bil innebar oftast tre transaktioner: teckna ett billn, sélja inbyteshilen och kopa sjalva bilen. Forsok
forhandla fram dessa separat for att fa den basta affaren. Nar det galler bilens pris brukar det oftast vara mest
fordelaktigt for dig att forhandla om bilpriset — inte om manadsbetalningarna, som séljaren i vissa fall vill fokusera
pa. Om manadsbetalningen hojs med 500 kronor kanske det inte later s mycket men utslaget pa 72 manader blir

det 36.000 kronor.

2. "Det finns bara en kvar!"
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Inget vanligt knep hos etablerade och kunniga bilhandlare men det férekommer hos en del handlare. Nar du
funderar pa att sla till forklarar saljaren att det, passande nog, bara finns ett enda exemplar kvar pa lagret. Ibland
stammer det ju, men gér garna en snabb koll utanfor bilhallen innan du gar in. Oftast star lagerbilarna uppradade

pa baksidan.

P& samma sétt kan just det har erbjudandet ga ut imorgon, och darfor maste du bestamma dig idag. Aven det kan
ju forstas stamma, men i de flesta fall ersatts ett erbjudande alltid med ett annat. Séljaren tackar ju hellre ja &n nej
till en forsaljning. Ha is i magen! Nar du fatt ett férslag som du &r néjd med, vanta en dag och g& hem och fundera

pa saken. Later det fortfarande bra dagen efter — kop!

3. Bilhandlarens levebrod

Det ar egentligen inte bilen i sig som handlaren tjanar pengar pa. Det ar istéllet i extratjanster som billan, leasing,
garanti, tillbehor och service dar pengarna finns. Darfor vill bilhandlaren forstas garna fokusera pa det, istallet for

pa bilen.

Nar det géller sarskilda garantier och forsékringar géaller det att halla koll pa villkoren. Kanske finns det kryphal
som ar oférdelaktiga for dig. Nar du besoker bilhandlaren far du géarna vara palast innan sa du har koll pa vad
forsakringen eller garantin ticker och vad den inte tacker. Tryggheten kan vara bra att ha men ett visst skydd har

du kanske redan i form av bilens forsakring.
4. Lockmodeller

I annonsen anvander bilhandlarna ofta s kallade lockmodeller for att f4 in folk i bilhallen. Sedan saljer
bilhandlaren upp dig till en dyrare modell. Valj den modell du vill ha, inte den som séljaren vill att du ska ha.
Forbered dig garna innan for att kunna parera bilhandlarens férsok att "sélja upp”. Argumentet brukar vara att
"den har modellen &r bra, men den hér (dyrare) modellen &r battre — det ar helt upp till dig". Pa sa satt lagger
séljaren in ett kansloméssigt argument. Du vill ju naturligtvis ha den béasta bilen. Men den bésta bilen for séljaren

behdver inte vara den basta bilen for dig.
5. Privatleasing

Manga biltillverkare erbjuder nu privatleasing dar du betalar en fast manadskostnad for bilen, men du ager den
inte. Ibland ingar ocksa service, forsakring och annat. Du vet exakt vad bilen kommer kosta men du betalar ocksa

en del extra for den tryggheten. Om det &r vart det ar upp till dig.

Annat som &r bra att kanna till med privatleasing &r att du méste lamna tillbaka bilen i exakt ratt skick enligt
avtalet. Annars far du betala extra. Du far ocksa betala mer om du kor langre &n vad som star i avtalet, oftast

1.500 mil om aret.

Till skillnad fran ett billan kan du inte dra av rantan for en privatleasad bil. Du kan oftast inte avbryta kontraktet hur
som helst, till exempel vid andrade familjeforhallanden. Det ar ocksa fordelaktigt for saljaren att fokusera pa

manadskostnaden istallet for bilens pris.



6. Dyra tillval

Vad behdover du egentligen for tillval? Fundera gérna en extra gang. Ett exempel ar navigationssystem som ofta
kostar mycket, och som ibland ocksa maste uppdateras med nya kartor i flera ar efterat (fér en merkostnad). |
manga fall far du inte tillbaka de investerade pengarna pa andrahandsvéardet. Men var heller inte dumsnal! En bil

med stark motor bor ha mer utrustning &n en snikmodell for att den ska vara lattare att sélja vidare.
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7. Skambud pa inbytesbilen

En bilhandlare vill néstan alltid bjuda mindre pengar for en inbytesbil &n vad den ar véard for att ticka kostnader
for exempelvis rekond och service. Kolla garna vardet pa bilen hos exempelvisBilpriser.se. (Observera dock att

Bilpriser raknar fram vilket pris du som kund ska betala for bilen, inte vilket pris bilhandlaren ska kdpa in bilen for.)

Vill du ha maximalt betalt for bilen far du sélja den separat. For andra kan det kanske vara vart att bilhandlaren tar

hand om den gamla bilen — da slipper du ta hand om allt den sjalv.
8. FOr hogt listpris

En del bilmodeller har ett alldeles for hogt officiellt listpris. Sedan erbjuds en rabatt pa exempelvis 15.000 kronor

vilket far affaren att lata kanonbra. | sjalva verket kan det vara kampanjpriset som ar det nya listpriset.

e Lasarna tycker till om bilhandlarna

Tank pa att bilhandlaren bara har en chans pa sig att gora ett forsta intryck. Vissa
bilhandlare ar extremt duktiga pa att komma fram i helt réatt tid och frdga om hen kan
hjalpa till. Andra &r riktigt daliga. Ar du missnéjd — ga ndgon annanstans. Det finns
fler bilar och handlare.

Lycka till med bilkdpet!
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